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Die SARIVA Akademie

Die SARIVA Akademie ermdglicht Ihnen, von den Praktikern zu
lernen.

Verhandlungsworkshop
Schérfen Sie lhre Verhandlungswaffen!

Im 1-t&gigen Seminar besprechen wir mit lhren Einkaufern die wichtigsten
Verhandlungsregeln, Dos and Don’ts, wir Gben an lhren Fallen aus der Praxis oder im
Rollenspiel und stellen die Weichen flr noch bessere Abschlusse in der Zukunft.

Sichern Sie sich jetzt Ihren Erfolg:

Tel 02207/8472520

Verhandlungscoaching
Lernen aus Erfahrung!

Wir begleiten Sie individuell und coachen Sie bei ihrer nachsten schwierigen Verhandlung.
Eine gute und ausgiebige Vorbereitung mit unseren bewéhrten Methoden macht 70% des
Verhandlungserfolgs aus. Wir gehen mit Ihnen in die Verhandlung und coachen Sie, damit Sie
nachhaltig von unserem Verhandlungs-Know-how profitieren und noch bessere Ergebnisse

erzielen.
Sichern Sie sich jetzt Ihren Erfolg:

Tel 02207/8472520
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Kurzinformation

Durch unsere langjéhrigen beruflichen Lebenserfahrungen in
der freien Wirtschaft wissen wir um das tagliche Arbeitspensum
sowohl in der Geschéftsfiihrung als auch in den einzelnen
Kompetenzteams. Wahrend Sie sich um Ihre Kernaufgaben
kimmern, bleibt haufig wenig Zeit, sich detailliert mit der
Kostenoptimierung im Bereich der Gemeinkosten zu
beschaftigen. Vor Jahren abgeschlossene Vertrage und die
einem rasanten Wandel unterliegenden Mérkte in den
betreffenden Branchen tun ihr Ubriges.
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Damit Sie sich weiterhin zu 100% lhrem Kerngeschéft widmen

kénnen, nehmen wir lhnen gern diesen Teil der Arbeit ab — und
erzielen Einsparungen, die sich flir Sie bezahlt machen. Als
Experten mit einem tber 10-jahrigen Know-how im Bereich der
Kostenoptimierung von Gemeinkosten verstehen wir uns als lhr
Dienstleister und nehmen das wortlich.

Mit unserer Erfolgsgarantie blirgen wir fur eine
Geschaftspartnerschaft, die auf Fairness, Vertrauen, Qualitat
und ergebnisorientiertem Arbeiten basiert. Dies spiegelt sich
auch in unserem Verhaltenskodex wider, in dem wir lhnen
unsere 100%ige Unabhangigkeit garantieren. Denn |hre
Zufriedenheit ist unser Kapital!
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