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Schritte zum Erfolg Hier senken wir Ihre Kosten Wir erzielen Einsparungen Fragen und Antworten fir Dienstleister/Lieferanten

Kostenoptimierung mit Erfolgsgarantie

Haben Sie schon einmal dariiber nachgedacht, ob und wie Sie
durch Gemeinkosten-Einsparungen Ihre geplanten Renditeziele DUMHEO D
leichter erreichen kénnen? &

Sehr gern unterstiitzen wir Sie dabei und erhéhen in kirzester Zeit durch eben diese

Kostenoptimierung Ihre Liquiditat. Eine Einsparung von 150.000 € p. a. entspricht bei einer Aktue”e Ergebnisse

. - o ro) . e o
Umsatzrendite von beispielsweise 5% einem Mehrumsatz* von 3.000.000 €. Die fir Sie iiber 100.000 € Einsparung

erzielte Einsparung ist somit sofort ergebniswirksam.
Q1/2017
Verpackungslizensierung und Entsorgung — 108.000

Umsatz, Rendite & Ersparnis € Einsparung p.a. geschafft!

150.000 € Erspamis entspricht Mehrumsatz:
Q4/2016

150.000
€ € Paketdienstoptimierung — 108.000 € Einsparung

150.000 5 Mio.
Q3/2016

100.000

4 Mio. Stromeinkauf — 112.000 € p. a. giinstiger
3.000.000
1.876.000 3 Mio Q2/2016
60.000 Frachtkosten — 238.000 € Einsparung
2 Mio. Q1/2016
0 . - B

Versicherungsoptimierung — 48% p.a. Einsparung
1 Mio.

W Ersparnis
W Mehrumsatz Umsatzrendite: 8% 5% 3%

Dieses Potenzial realisiert SARIVA ganz gezielt. Mit unserem innovativen und fairen
Kostenoptimierungs-Konzept haben wir bereits zahlreiche Unternehmen in Deutschland
sprichwdrtlich ,bereichern® kénnen. Herzstlick dieses Konzepts sind Fairness, Vertraulichkeit,
Unabhéngigkeit, Qualitat und Resultate, durch die der Kunde einen wirklichen Mehrwert
erhalt.

&l zum Kostenoptimierungs-Konzept

*kalkulierter erforderlicher Mehrumsatz unter Berticksichtigung von Neuinvestitionen und Sprungkosten

Bereiche der Kostenoptimierung auf Erfolgsbasis

F' % ,53 @ :‘ﬁ f:‘ ’

Transportlogistik Paket-/Kurierdienste Telekommunikation Versicherungen Energie Entsorgung

Wie funktioniert die Kostenoptimierung auf Erfolgsbasis?

3‘ Jetzt mehr erfahren und kostenlosen und unverbindlichen Termin mit SARIVA vereinbaren

Auszug aus unserer Referenzliste
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